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"CREEMOS QUE EL Cuando se trata de ropa de trabajo para el sector de servi-
ASPECTO Y EL BUEN cios, el aspecto es muy importante porque estos usuarios
~ suelen ser la imagen pablica de la empresa. Nuestras
DISENO SON prendas tienen el corte y el diseno adecuado. Son comodas,

FACTORES IMPORTANTES resistentes y protegen del viento y la lluvia.

PARA LA ROPA DE iochesdel S S L
uchos de los reguisites son los mismos que para las pren-
TRABAJO EN EL SECTOR das de la industria. Helly Hansen Workwear fabrica prendas

DE LOS SERVICIOS™ adaptadas a las necesidades de los trabajadores industriales
y de servicios. Con nuestra dilatada experiencia, podemos
afrecer ropa con funciones especiales como buena visibilidad,
propiedades antiestaticas o retardantes de llama; sin olvidar
la renombrada alta calidad de nuestros productos.
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Jaime Colsa
Consejero Delegado de Palibex

ESFUERZOS
COMPARTIDOS

2015 es ya nuestro tercer ano de actividad y cada
vez nos exigimos mas. Seguimos ampliando nuestra
cobertura geografica como Red y ahora el propésito
es aumentar aun mas la rapidez en las entregas y, en
consecuencia, acortar los tiempos de transito para
atender mejor las necesidades del cliente.

Si hace meses preparabamos el camino con la incor-
poracién de la marca PBX, ahora ponemos en marcha
servicios que responden a la creciente demanda de
envios urgentes, especialmente en el ambito del gran
consumo, e incrementan la rentabilidad de nuestras
delegaciones. En este sentido, también acabamos de
estrenar nuevos corredores que nos permitirdn ser mas
competitivos, captar a nuevas empresas y fidelizar a las
que ya confian en nosotros.

En suma, seguimos impulsando nuevas estrategias
para seguir avanzando en nuestro innovador y revolu-
cionario modelo de Red de paleteria. Aunque esa
mirada hacia el futuro debe ir siempre acompanada
por una atencién diaria a las personas que ya se han
incorporado a Palibex y a las que dedicamos todos
nuestros esfuerzos en materia de sistemas, finanzas,
formacion, calidad o comunicacién.

Sélo conseguiremos que todos los que trabajan para
Palibex en cualquier lugar de Espana se sientan orgullo-
sos de pertenecer a esta Red si logramos desarrollar
una cultura corporativa propia y distintiva. No olvide-
mos que la compafia que hoy tenemos es el resultado
de las sonrisas de todos cuantos la integramos. Este
nuevo ejemplar de la revista PBX es un agradecimiento
mas a esa suma de esfuerzos compartidos.
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LA EVOLUCION DE UNA RED

1 0 O D/o 300.000 palés
En 2013, la Red movi6 200.000

palés y en 2014 alcanzé la cifra

~y
de 300.000 palés. Nunca antes
— una Red habia conseguido un
crecimiento tan rapido.

\
NN

Delegaciones propias

En una nueva revisién de su modelo de negocio,
Palibex comienza a abrir delegaciones propias para
reforzar la calidad de sus servicios y responder a su
ritmo de crecimiento. La primera, Palibex Barcelona.

Trazabilidad total online

Palibex pone en marcha, en colaboracién con CIC,
una plataforma tecnoldgica que permite conocer
de forma online y en tiempo real la trazabilidad de
sus expediciones.

II‘ ©
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Nuevo modelo de Red

Los franquiciados empiezan a relacionarse entre si,

3 H 3 sin intervencién de la Central, lo que aumenta su

competitividad en traficos regionales y grupajes.

Servicio Internacional

Palibex llega a un acuerdo con el Grupo Astre que garantiza
la cobertura de sus servicios a Francia en 48-72 horas y abre
sus puertas al mercado internacional.

La Red va a ampliando su presencia

Cobertu ra geografica portodala Peninsulay
. logra que sus mercancias alcancen las
nacional isias Canarias, Ceuta y Melilla.

.-k Nace Palibex

En agosto de 2012 nace Palibex con la ambicion de convertirse en lider
del mercado ibérico en un horizonte de tres afios, cuando espera tener
55 franquiciados y mover unos 400.000 palés anuales.
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]
46 franquiciados Pa I I b ex
2.000 palés/noche
9.000 clientes I b - t -
25.000 puntos de entrega c u m p e 0 j e Ivos
Palibex es la red especializada en transporte urgente de mercancia paleti-
zada que mas rapido se ha extendido por nuestro pais y, en los préximos

meses, seguird creciendo gracias al desarrollo del mercado de la paleteria y
a las medidas que estd implementando para mejorar sus servicios.

Hasta el momento, el balance de su actividad es muy positivo tanto en
volumen de ventas, que ronda los 2.000 palés por noche, como en la cali-
dad de los servicios que esta prestando a mas de 9.000 clientes, a los que
garantiza la cobertura nacional en 24 horas, a través de los 25.000 puntos
de entrega que tiene repartidos por toda Espana.

B W g

12 de ene.
Athos Innovaciones @AthosLogistica
Palibex celebra un crecimiento del

52% en 2014 .. enhorabuena @palibex
recomendado por @retoslogisticos
e

CperaumnES

En la inauguracion, el director general de Trans-
portes de la Comunidad de Madrid, Federico
Jiménez de Parga, valoré la valentia de Palibex
en tiempos tan poco propicios para emprender.

Presentacion de la Red a los nuevos franquiciados en 2012.
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CARGA TRASERA

UN MODELO INNOVADORY UNICO

Palibex tiene una ventaja de partida
y es que toda su operativa esta
disefiada exclusivamente para
mover palés. Sumodelo es Unico e
innovador y mejora el que utilizan
sus competidores, ya que la carga

y descarga de los camiones se hace
por la parte trasera y no por el
lateral. De esta forma, los trailers no
necesitan entrar en el interior del

08

almacén sino que atracan fuera de
la nave, lo que evita humos y aporta
una mayor seguridad al proceso.

Este modelo resulta especialmente
atractivo para las grandes superfi-
cies comerciales, ya que es mas
limpio y la mercancia sufre menos
dafios en el manipulado.

“Los trailers no necesitan
entrar en el interior del
almacén, lo que evita
humos y aporta mayor
seguridad y limpieza al
proceso”



erandi

Riesgos vy Sequros

EXCLUSIVAMENTE PARA FRANQUICIADOS Y DISTRIBUIDORES
DE PALIBEX:

e Analisis exhaustivo de tus riesgos

Te ofrecemos una

AUDITORIA

« EXHAUSTIVA
v SIN COMPROMISO
v OBJETIVA

* Ofrecemos descuento minimo del 10%

I

Porque.. OBJETIVA

1. somos especialistas
2. Tenemos mas de 30 afios
de experiencia

3. Apostamos por la innovacion
en todos nuestros servicios

LLerandi te ofrece el andlisis mas
profesional de riesgos sin compromiso.

LLERANDI SE AJUSTA
AL SEGURO QUE NECESITAS Gracias a su dilatada experiencia en téminos

de negociacion te facilita las mejores soluciones
gjustandose a tus necesidades reales.

CORREDURIA DE SEGUROS ESPECIALIZADA EN EL SECTOR DEL TRANSPORTE Y LA LOGISTICA

Consultanos en el 921 383 23 61 o a través de www.llerandi.com



SERVICIO

MAS RAPIDOY

COMPETITIVO

SERVICIOS

ﬁ Servicio Urgente (24 horas)
y Econémico (48 horas)

> | Logistica inversa
@ | Horarios de recogidas mas amplios
(’ | Entregas mas tempranas

EL/b Especialmente competitivos
para expediciones entre 1y 7 palés

VENTAJAS

- Los mejores franquiciados regionales

» Almacén Central con 50 muelles

* Descarga y carga trasera

- Operativa innovadora, segura y eficiente
- Gestion activa de incidencias

* Lectura del 100% de la mercancia

* Trazabilidad Online

* Digitalizacion del 100% de los albaranes

PALE VIP,

* Indicadores de calidad muy exigentes

un nuevo servicio para los mas exigentes

Hemos lanzado un nuevo servicio
que garantiza un trato preferente
en el transporte urgente y manipu-
lado de lotes de mercancia paleti-
zada, sobre todo, de aquellos des-
tinados a las grandes superficies
comerciales. Los palés con etiqueta
VIP estan identificados con pegati-
nas especificas que destacan sus
condiciones especiales y reciben
un trato prioritario, tanto en el

momento de su carga y descarga
en los servicios centrales de la Red,
como en la entrega posterior en su
correspondiente destino.

Con la etiqueta VIP, el envio tiene

un coste mas competitivo y se tiene
la seqguridad de que la mercancia
enlaza siempre con su destino y

se descarga y coordina con mayor
cuidado que un envio convencional.



INSTALACIONES
PUNTERAS

Al almacén central, que cuenta con 5.000 metros
cuadrados y 50 muelles de carga y descarga, sélo tienen
acceso los operarios para agrupar la mercancia y
redistribuirla hacia otros puntos del pais




28 de feb.

Doiser adm @doiseradm

Envia tus mercancias a cualquier
punto de Espafia en 24 horas y con
todas las garantias que te ofrece
@Palibex

PBX UNA COMPANIA

MAS EXPRES

Palibex ha decidido acompanar su nombre con la marca "PBX” para poten-
ciar el caracter exprés de la compania y para endurecer su linea grafica con
el objetivo de conectar mejor con los gustos del mundo del transporte.

La llegada de PBX no es un mero cambio estético sino la consecuencia de “la /Ogl’Si’iCCI colabora-
un proceso de reconvgrsmn mas profundo, que surge como resultado del tiva, la mejora continua y
nuevo modelo operativo que se ha puesto en marcha, y de la apuesta por I i 1" oi

la logistica colaborativa, la mejora continua de los procesos y la trazabili- a trazabilidad tota , €J€S

dad total de los envios. de la estrategia



NUEVO -
MODELO DE RED

Palibex ha puesto en marcha un nuevo modelo de red de paleteria que
potencia las relaciones directas entre sus franquiciados sin intervencién de
la Central. Es un paso mas alla para atender mejor las necesidades de sus
clientes y marcar las diferencias respecto a sus competidores.

Hasta el momento, todas las redes especializadas en el transporte de mer-
cancia paletizada, tanto en Espafia como en Inglaterra, donde se origin6
este modelo de negocio, funcionan con un disefio en forma de aspa, en

el que todos los miembros estan Gnicamente conectados con el huby no
entre si, por lo que la Central adquiere gran peso.

Sin embargo, Palibex comparte ese protagonismo con sus franquiciados
para que tanto ellos, como sus clientes finales, puedan beneficiarse de
unos costes mas competitivos para traficos regionales y en algunas oca-
siones para grupajes, con la garantia del servicio que les ofrece Palibex.

ri] O teC somos la solucion

COMUNICACION
VISUAL GLOBAL 5 T : —

ROTULOS LUMINOSOS
displays roTuLAciON VEHICULOS
letras corpdéreas murales vinilos

VALLAS PUBLICITARIAS ...

rotec.com

MADRID - 91 692 47 19 rotecmadrid@rotecsl.com
BARCELONA - 93 263 52 42 rotecbarcelona@rotecsl.com
CIUDAD REAL - 92657 31 52 rotec@rotecsl.com
CADIZ - 956 40 56 59 roteccadiz@rotecsl.com




DELEGACIONES

PROPIAS

2

Tras cumplirse su segundo aniversa-
rio, Palibex decidio darle una nueva
vuelta de tuerca a su modelo de
negocio para cumplir con las exi-
gencias de calidad de los servicios
que presta y para responder mejor
a sus previsiones de crecimiento en
los préximos meses.

La reorganizacion territorial se
esta haciendo con el apoyo de sus
actuales franquiciados y el fin es
ayudarles a mejorar sus resultados.

La primera franquicia, ya en
funcionamiento, es Palibex Barce-
lona. Su sede estad en Abrera y estd
dirigida por Luis Mird, gerente de la
Red en la zona noreste.

Palibex va a reforzar su
presencia en algunas
zonas de Espana
gestionando sus propias
franquicias
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ESPECIALISTAS EN % Q_/;T‘
GRAN CONSUMO

La Red ha invertido en instalaciones y tecnologias para
atender mejor a proveedores de grandes superficies

Aunque en Palibex movemos todo
tipo de mercancia paletizada, ya -

—

sea pequena maquinaria industrial, B e~ WL
equipos informaticos, alimentacién
animal, aceites o vinos, nuestra
operativa e instalaciones son espe-
cialmente aptas para el transporte
de productos dirigidos a la gran
distribucion debido a la calidad,
seguridad y limpieza que estamos
imprimiendo a todos nuestros
procesos.

Dado que cada vez se mueven mas
palés destinados a superficies co-
merciales y que todos los procesos
y procedimientos de la Red se han
disenado pensando en los cuida-
dos especiales que requiere mover
este tipo de mercancias, esperamos
convertirnos pronto en lideres en el
mercado del gran consumo.




|

Palibex quiere incrementar la
seguridad de sus conductores, un
objetivo para el que se ha adherido
a’¢Conduzco Bien?, un programa
dirigido a mejorar la conduccién
profesional y a reducir la siniestrali-
dad en las carreteras.

Sus camiones lucirdn en la parte
trasera unos adhesivos, probados
con éxito en otros paises, que
invitan al resto de conductores a
valorar su comportamiento. Con
esta iniciativa pretende demostrar
el alto nivel de compromiso de la
Red con la seguridad vial y aumen-
tar la productividad y calidad en los
servicios a sus clientes.

27 de ene.

0 Cadena de Suministro @cadesum
Nuevas medidas de seguridad en

@Palibex

La Red se ha sumado al programa ‘Conduzco Bien’y ha
creado un nuevo perfil laboral para velar por la sequri-
dad en la nave

3 defeb.
Handling & Storage @HStorage 3

duzco Bien?’ @Palibex

La preocupacién por todas las
personas que acceden a sus insta-
laciones y participan en su opera-
tiva nocturna ha llevado a Palibex
a crear el puesto de coordinador
de seguridad, un profesional cuya
mision es garantizar el cumpli-
miento de la normativa tanto en la
operativa de carga y descarga de
sus camiones, como en el cuidado
de las mercancias y, en especial, en
la prevencién de riesgos laborales
de sus trabajadores.

El cordinador de seguridad
se desplaza en segway

Palibex se adhiere al programa‘;Con-



OBJETIVO:

ROTURAS CERO

“Roturas Cero” es el nombre por el que se conoce el nuevo y exigente
objetivo de Palibex para reducir al minimo las incidencias que pueden
producirse en el transporte y manipulado de la mercancia. Los accidentes
no solo tienen lugar en el almacén central, sino también en el punto de
origen o en el de destino, por eso, ha solicitado la colaboracion de sus
franquiciados y distribuidores para conseguir este objetivo comun para
todos los que integran la Red.

El punto de partida ha sido el desarrollo, en colaboracién con LLerandi,
veterana correduria de seguros especializada en el mundo del transporte
y la logistica, de un manual de recomendaciones para la preparacién y el
acondicionamiento de los palés en funcion de la mercancia que conten-
gan. La clave es atender a las necesidades concretas de cada tipo de mer-
cancia y cumplir estrictamente el reglamento operativo fijado para evitar
cualquier incidencia a lo largo del proceso.

Palibex ha hecho un gran esfuerzo para convertirse en
la Red mds segura del mercado

Meta o

empresa de trabajo temporal

ESPECIALIZACION COMPETITIVIDAD

en el sector logistico e industrial rapidos y eficientes

ORIENTACION AL CLIENTE FLEXIBILIDAD

Tenemos el objetivo de acercar la demanda a la oferta de trabajo y servir como nexo de union entre empresas
y rabajadores en la zona centro de Espafia.

Pertenecemas al GRUPO AESI, un grupo con mas de 30 afios en &l mercado compuesto por diferentes empresas
que hace que lengamos un respaldo muy grande.

902 109 505

mettaett.com



27 de feb.

Cadena de Suministro @cadesum
Palibex amplia su red en el Pais Vasco |
@Palibex #logistica #cadesum

g - b 1 L]
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UNA RED QUEVA GANAN TERRENO

Con el paso del tiempo la Red ha ido ampliando su cobertura geogréfica y actualmente se acerca a los cincuenta
franquiciados en la Peninsula Ibérica (ademas de Baleares, Canarias, Ceuta y Melilla) que integran a mas de 600
trabajadores y suman una flota superior a los 500 camiones.

El secreto de su rdpida expansion es un servicio exprés que garantiza la entrega de la mercancia en 24 horas en

cualquier punto de Espafia y un innovador modelo operativo de carga trasera mas seguro y eficiente que el con-
vencional.

REFUERZO DEL | ]
EQUIPO DE
DESARROLLO _

LUIS MIRO e =2
Gerente Noreste

Responsable de Desarrollo

Con el fin de alcanzar la mayor cobertura geografica y responder mejor a
las nuevas demandas de los franquiciados, Palibex ha ampliado su equipo
de Desarrollo con varios responsables de zona: Dario Ramon es el respon-
sable de Desarrollo y, por areas geogrificas, Luis Mir6 es el gerente de

la zona Noreste, José Murias se encarga de la zona Noroeste y Francisco

Pacheco, del Levante y Andalucia. FRANCISCO pACHEco\I.J

Gerente Levante y Andalucia

Los franquiciados disfrutan de ventajas como la
exclusividad de su servicio en una zona geogrdfica
o la ausencia de ventas centralizadas



Of track

REUNIONES OPERATIVAS

Los gerentes y operativos acudieron a la | gala‘PBX On Track; una reunién El cémico Leo Harlem y el

de equipo y fiesta de Navidad en el Museo Reina Sofia de Madrid para grupo Astrio fueron algunos
celebrar que la compafiia sigue creciendo a buen ritmo y estrechar la .

relacion entre todos los trabajadores que forman parte de la Red. protagonistas dela gala

VIDEO
de PBX On Track

El objetivo era afrontar el futuro con ayuda de todos los equipos que forman la Red.

21 de dic.

Astrio @astriomusic

@Palibex El placer fue nuestro,
muchisimas gracias!

Foto colectiva junto a "Pincelada’, la obra de Roy Lichtenstein en la Plaza Nouvel del Museo.



CONVENCIONES ANUALES

"EN EQUIPO’

TODOS LOS ANOS PALIBEX ORGANIZA UNA CONVENCION A LA QUE ACUDEN REPRESENTANTES
DE TODAS SUS FRANQUICIAS EN ESPANA. EL FIN ES EVALUAR SUS AVANCES HASTA LA FECHAY
PLANTEAR JUNTOS LAS ESTRATEGIAS DE FUTURO DE LA COMPANIA.

Tras celebrar sus dos primeras convenciones en Madrid, una al poco tiempo de arrancar su actividad para presen-
tar su proyecto de Red y otra, en noviembre de 2013, para repasar los principales hitos conseguidos tras su primer
afo de andadura, Palibex ha organizado su Ill Convencién en Santander en el marco del Mundial de Vela 2014y
en coincidencia con su segundo aniversario.
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ESTRATEGIAS DE

FUTURO

Las convenciones refuerzan la cultura de empresa y la

imagen corporativa, apoyada en la gestion de los Recursos
Humanos y en la Comunicacion interna y externa de la Red

Reforzar sus sistemas tecnolégicos para conseguir la trazabilidad total de
sus mercancias, incrementar ain mas la calidad de sus procedimientos y
lograr un mayor compromiso en torno a una imagen corporativa comun
fueron los argumentos principales de la ultima Convencién de Palibex.

PREMIOS PALIBEX

En la edicién de 2014 de los "Pre-
mios Palibex’, el reconocimiento

al Mejor Franquiciado del Aho,
resultado de la votacién del resto
de companeros, fue a parar ala
empresa madrilefa Transgesa. En la
categoria de Calidad en el Servi-

cio, el premio se lo llevé Santiago
de Pablos (Segovia); la asturiana
Servirogamar fue galardonada por
su Evolucién y Mejora en la Red y Via
Cero-Ontime recibié el premio al
Mejor Desarrollo Comercial.

La riojana Transportes Océn fue
galardonada por su alto nivel de
Compromiso con la Red, la salman-
tina Transpolsa se llevo el titulo de
Franquiciado Ejemplary el premio
al Mejor Operativo del Aho recayé
en Pablo Espiau, de Lapuente
(Zaragoza).

En 2013, los ganadores fueron
Transgesa (Calidad en el Servicio);
Suribitrans (Evolucién e Integracién
en la Red); Fast Palet (Mejor

Desarrollo Comercial); Alancar
Express (Franquiciado Ejemplar); y
Transgesa y Alancar Express (Me-
jores Franquiciados del Afio).

Durante esta cita anual
se entregan los ‘Premios
PBX’en reconocimiento
al esfuerzo y compromiso
demostrado por los
colaboradores de la Red
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PBX SOCIAL
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Palibex eligié Santander como
sede de su lll Convencion para
unirse a la celebracion del
Mundial de Vela, un deporte con
el que comparte los valores del
trabajo en equipo

Bajo un sol radiante, todo el equipo Palibex,
vestido de rojo con el polo conmemorativo
de la lll Convencién, contemplé el espec-
taculo del Mundial de Vela en compaiia de
la campeona olimpica Tamara Echegoyen

y del regatista profesional David Madrazo,
campedn de Espana y de Europa en distin-
tas clases.

Los amantes del mundo del golf tuvieron

la oportunidad de jugar en uno de los
campos mas emblematicos de Espana, no
s6lo por su belleza sino también porque alli
se formo el golfista espanol mas famoso de
todos los tiempos, Severiano Ballesteros.

Los mas atrevidos se subieron a bordo de
barcos J80. Alli conocieron la importancia
de trabajar en equipo y disfrutaron de una
experiencia inolvidable en la bahia santan-
derina.

VERVIDEO

IIl Convencion de Palibex

PBX
SDR

120914
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ENCUENTROS
CON FRANQUICIADOS

Adoptar los ultimos adelantos tecnolégicos para garantizar la trazabilidad
online de sus expediciones, reducir al minimo las roturas de mercancias o
potenciar la nueva imagen de marca de la compania son algunos de los te-
mas que centran los encuentros entre los directivos de Palibex y los geren-
tes de las empresas de transporte que forman parte de la Red.

En el transcurso de estas reuniones personalizadas, celebradas en la sede
de Palibex en el Poligono madrilefio de Villaverde, los franquiciados cono-
cen de primera mano las medidas que se estan poniendo en marcha para
seguir creciendo tanto en calidad como en ventas y ponen en comun los
asuntos que mas les preocupan para mejorar, con la colaboracién de todos,
la seguridad y eficacia de sus procesos.



“Los gerentes adoptan compromisos concretos para
impulsar la mejora continua de los servicios que
presta la Red”
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“No sabemos lo que va a ocurrir en los préximos anos, pero la
mejor forma de predecir el futuro es inventarlo nosotros mismos”

A diferencia de otros sectores del transporte, Palibex tiene por delante un mercado incipiente, casi por explorar,
con menor competencia y unos margenes comerciales mas atractivos, porque las industrias tienden a reducir al
maximo su stock para ahorrar costes y buscan una salida lo mas rapida posible para sus mercancias con lotes de
compra cada vez mas pequenos.

Como en todo lo que se encuentra aun por construir, nuestra responsabilidad es hacer las cosas bien. Levantar
unos cimientos sélidos que permitan al sector de la distribucién de mercancia paletizada alcanzar el maximo

desarrollo en nuestro pais.




ALIANZAS
ESTRATEGICAS

TIPSA ELIGE A PALIBEX PARA DESARROLLAR SU SERVICIO DE PALETERIA

MARISA CAMACHO Y JAIME COLSA

Gracias a este acuerdo, las delegaciones de TIPSA en nuestro pais desarro- -
llan su linea de paleteria exprés y los franquiciados de Palibex, por su parte, T’PS@
tienen acceso a los servicios ofrecidos por esta innovadora empresa de TRANGPORTI IHTEORAL P TR
mensajeria, entre ellos, los de e-commerce, en los que TIPSA es puntera.

Esta alianza, la primera que se produce en Espaia entre una red de trans-

porte de paqueteria y otra de paleteria, abre las puertas hacia un nicho de

mercado mas novedoso y con unos margenes mas rentables. La alianza es beneficiosa
Las dos empresas comparten una filosofia del negocio muy parecida y se pa,ra ambas rede; yam-
asemejan por su modelo innovador y por la atencidn personalizada que plla sus Oportun’dades
prestan a sus clientes. de negocio
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SALTO AL MERCADO INTERNACIONAL

PALIBEX SE ASOCIA CON PALET SYSTEM, DEL GRUPO ASTRE

DE IZQUIERDA A DERECHA . ;.
FRANCISCO NAVARRO, JAIME COLSA Y ERIC THEVENET * ...---} . . l

Palibex ofrece servicios diarios a Francia, el pais que mas intercambio de
mercancias genera con la Peninsula Ibérica, con unos tiempos de transito

a et de 48-72 horas.

= System . y .
el Palet System esta integrada dentro de Allnet, una agrupacién de varias

redes nacionales independientes fundada en 2012 para garantizar a sus

LIIPEO cée la firma clientes una distribucion de paleteria unificada en todo el continente.
el acuerao

Los franquiciados de Palibex y sus respectivos clientes van a poder enviar
sus mercancias a cualquier rincén de Europa a través de las distintas redes
de mercancia paletizada que integran Allnet, entre ellas, la propia Palet
System en Francia y otras como Online Systemlogistik en Alemania,
Palletforce en Reino Unido o la italiana One Express.
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OPERACIONES

PALIBEX TAMBIEN LATE DE NOCHE

Cuando se van apagando las

luces de las oficinas, las mercancias
comienzan a entrar en el almacén
central.

Poco a poco, y escalonadamente,
los operarios van ocupando sus
puestos para comenzar una jornada
que no acabara hasta bien entrada
la madrugada. Su reto es conseguir
que todos los palés lleguen puntua-
les a su destino.

30

Los tiempos estan tan medidos que
hay mercancias que se trasladan

de un camidn a otro sin ni siquiera
tocar el suelo de la nave. Aunque,
en Palibex, es tan importante ser
rigurosos en el cumplimiento de los
horarios, como en el cuidado que se
dispensa a las mercancias.

Todos los equipos (carretillas eleva-
doras y traspaletas) son eléctricos y

los camiones no entran en el

[

interior de la nave, lo que permite
trabajar en unas instalaciones lim-
pias y sin humos.

Pese a las tensiones propias de

un trabajo marcado por las horas
punta y por noches con grandes
voliumenes de carga, destaca el
buen ambiente que se respiray la
ayuda mutua que se prestan entre
companeros.



AF

EL CORAZON DE LA RED

Es algo mds que un vehiculo para solucionar problemas,

también es un buen canal de informacién que conecta la
Redy hace que fluya la comunicacidn entre todos

—

Ii:_'l.t. I -
A >
| \_ .‘f_... Y
I . §

0

VERONICA TRAPERO,
LEIRE GIL Y VANESA POVEDANO

Nexo entre la sede central de Palibex, los franquiciados y los distribuidores,
el Departamento de Atencion al Franquiciado (DAF) trabaja de forma
incesante para solucionar cualquier incidencia que obstaculice la entrega
puntual de un envio y adelantarse a ellas. Su objetivo es lograr que fluya la
comunicacion entre las distintas plazas, mejorando dia a dia la calidad de
los procesos y aumentando la rapidez en el servicio.
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SERVICIOS

al franquiciado

| ‘La Red traslada a los franquiciados estrategias que les
ayudan a mejorar sus resultados’

La Direccién de la Red asegura el buen funcionamiento de la operativa y
presta apoyo al franquiciado para mejorar la calidad de sus servicios y sus
resultados econémicos tras la incorporacién a Palibex.

A través del equipo de Desarrollo, se encarga de la busqueda y seleccién
de nuevos colaboradores a los que prestan servicios, no sélo comerciales,
sino también tecnoldgicos, financieros o de marketing para ayudarles a
conseguir nuevos clientes y a cumplir con sus expectativas.

El director, José Antonio Mangas, es experto en el transporte urgente de
mercancia paletizada, un sector al que lleva vinculado desde sus origenes JOSE ANTONIO MANGAS
en Espaia. Tiene a su cargo el desarrollo de la Red y la expansidn geogra- DIFECION DIE ED
fica de la compaiia.

.’/
Gestion de la Calidad N\

Palibex ha desarrollado un Sistema  El propio sistema también permite

de Gestidn de la Calidad para la recogida y el analisis de datos
mejorar alln mas sus procesos, con que posteriormente facilitaran la
el fin de prestar el servicio mas toma de decisiones estratégicas

eficiente posible a sus franquiciados para el futuro de la empresa.
y clientes finales.

La implementacion de esta me- El Sistema de Gestion de
todologia también pretende lograr la Calidad estd orientado
una mayor coordinacion entre los . .
distintos departamentos de la em- a cogsegwr la mejora
MARIA LUISA ROMERO : presa y simplificar el trabajo diario continua en todas las

DIRECTORA DE CALIDAD , ~ s
de los miembros de la plantilla. dreas de la companiia
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Productividad.
Motivacion.
Seqguridad.

IFOY AWARD

international forklift truck
of the year 2014

g.llCK Pick

Con el sistema QuickPick® de Crown puede
incrementar la productividad del proceso de
preparacion de pedidos hasta un 25%.

Basta un toque de botdn en el exclusivo
guante con sistema de control inalambrico
integrado, y la maquina se mueve hacia
adelante sin que el operario tenga que
volver a la plataforma de la maquina. Con
ambas manos libres y hasta un 70% menos
de movimientos de subida / bajada la fatiga
se reduce tanto como se incrementa la
productividad.

CRAOun

crown.com




Un modelo presupuestario
mas moderno y eficaz

Palibex ayuda a los franquiciados

a modernizarse, también en el
terreno financiero, con dos herra-
mientas: una de tesoreria a corto
plazo y otra de apoyo a la gestion
presupuestaria, que permiten a la
empresa analizar con precision sus
resultados econémicos y anticiparse
a la toma de decisiones.

0

Muchas de las herramientas
informaticas que existen hoy en

dia para confeccionar y analizar
presupuestos son caras y complica-
das de manejar. Sin embargo, la que
Palibex esta ofreciendo de forma
gratuita es muy facil de usar, porque
estd basada en sencillas tablas de
Excel, y resulta tan eficaz como las

que utilizan las grandes compafias
para evaluar sus presupuestos.

JOSE LUIS HOJAS
DIRECTOR FINANCIERO

Sistemas tecnoldgicos

de ultima generacion CS

Palibex ofrece a los franquiciados una plataforma tecnolégica flexible y
fiable que permite seguir los envios en tiempo real y desde cualquier lugar
gracias a una moderna aplicaciéon 100% web.

Este sistema de cloud computing (trabajo en la nube) supone un salto
cualitativo frente a la mayoria de las empresas logisticas ya que los franqui-
ciados ganan libertad en la gestion, al dejar de estar atados a un servidor
fisico ubicado en sus instalaciones, y ahorran gastos en hardware, porque
los equipos no se estropean ni se quedan obsoletos.

No es el Unico servicio informatico que Palibex pone al alcance de los
miembros de la Red, también utilizan Lync, un servicio de mensajeria
instantanea que les permite agilizar su labor operativa diaria.
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Comunicacion i o}
y marketing
Palibex dispone de un departamento de Comunicacién y Marketing que,

no sélo se ocupa de la promocion de la marca a nivel nacional, sino tam-
bién de las necesidades concretas de los franquiciados en este dmbito.

Notas de prensa, anuncios, videos o pdginas web son
algunos de los servicios de Comunicacion

Al reunir en un mismo departamento a un equipo multidisciplinar, asume
todos los aspectos relacionados con la comunicacién y la imagen de los
franquiciados, entre otros, el lanzamiento de estrategias de marketing
dirigidas a incrementar los resultados de la compaiiia, la generacion de

o . o . ) PATRICIA SAN VICENTE
contenidos informativos para su publicacién en medios o la elaboracién DIRECTORA DE COMUNICACION
de recursos impresos o audiovisuales (fotografias, ilustraciones, anuncios, .
videos, etc.) destinados a cualquier aparicién publica.

oo, pex 7K oS

La compaiiia esta realizando un gran esfuerzo para lograr una imagen comun a través de la rotulacién de camiones, la decoracion de naves y la
definicion de un uniforme corporativo.
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En colaboracion con prestigiosas firmas como CIC y Crown, ha puesto en marcha iniciativas sin precedentes dentro del sector de la paleteria
que permiten seguir la trazabilidad de los envios, tanto fuera como dentro del almacén.

APPS Y MOVILIDAD

cnauwn
INFOLINK:
Seguridad y ahorro de costes

FIELDEAS

PBX MOVIL:
Trazabilidad total de los envios

PBX

www.palibex.com

PBX MULTIMEDIA:
Descubre Palibex

La Red ofrece a sus clientes la posi-
bilidad de seguir la trazabilidad de
los envios dentro del almacén con
ayuda de su colaborador Crown, el
primer fabricante mundial de carre-
tillas eléctricas.

Esta innovacién mejora la seguridad
de las mercancias y la productividad
de los empleados, logrando con ello
una reduccién de los costes y un
aumento de la competitividad.
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La trazabilidad de los envios tam-
bién puede seguirse desde el punto
de origen al de destino gracias a
una moderna aplicacion de movili-
dad disefada por CIC.

Al tratarse de una aplicacién moévil
multiplataforma, soportada por
cualquier smartphone, se puede
obtener informacién online y en
tiempo real sobre el estado y la
ubicacion de las expediciones.

PBX App
en App Store

PBX App
en Google play

PBX cuenta con una novedosa app
que permite acceder de un solo
vistazo a todo tipo de imagenes y
documentos para presentar la com-
pania a colaboradores o clientes.

Entre sus contenidos se encuentran
las Ultimas noticias, los canales de
video, la galeria fotografica, los
eventos para las préximas fechas, el
dossier corporativo o el catdlogo de
servicios.

PBX PBX

MULTIMEDIA MULTIMEDIA
en App Store en Google play




NUEVA

WEB

www.palibex.com

Palibex ha renovado su pagina web
para adaptarse a la nueva imagen
gréfica de la compaiiia, mas ro-
tunda y exprés tras la incorporacién
de la marca‘'PBX] y para albergar
los contenidos que la Red ha ido
generando desde que arranco su
actividad.

Desde el punto de vista técnico, dis-
pone de un alojamiento mas velozy
potente, de Ultima generacién, que
facilita la navegacion y el posiciona-
miento en internet tanto de la Cen-
tral como de todas las empresas
que forman parte de la Red.

En su corta trayectoria, Palibex ya
ejemplifica cdmo se puede innovar
y conseguir una diferenciacion
competitiva en un mercado tan
aparentemente inmovilista como el
del transporte.

La movilidad o acceso a la infor-
macién desde cualquier dispositivo
electrénico y las aplicaciones para
terminales méviles son claves para
el servicio de Palibex.

Los sistemas se basan en el
cloud computing y se adap-
tan a cualquier dispositivo,
incluso antiguo

La pdgina tiene muchos
mds contenidos y utilidades
para los franquiciados
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UNA CITA
IMPRESCINDIBLE

Palibex no falta a su cita con el Salén Internacional de
la Logistica para presentar las novedades de la Red y
escuchar las demandas que plantea el sector logistico

Este afo, bajo el titulo “Logistica para la exportacion, recogidas en multi-
proveedores”y con ayuda de su cliente J.F. Hillebrand Spain, experto en
logistica de vinos y licores, Palibex explicara como vencer las dificultades
de recoger en multiples bodegas y consolidar la mercancia en una Unica
entrega con destino a los principales puertos espafoles para su expor-
tacién al resto del mundo.

VIDEO
del SIL2014

www.palibex.com
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En el marco de la 17 edicién del
‘Logistics Directors Symposium’ del
SIL, el director de la Red Palibex,
José Antonio Mangas, imparti6 una
conferencia titulada “Los retos de
gestionar pequenos envios para la
Gran Distribucién” En su ponencia,
explico el caso de éxito de Palibex
y la adaptacion de sus procesos

y procedimientos al mercado del
Gran Consumo.

‘Cerca de mil personas 1O AN RECTOR DE RED

— —

visitaron la Sala Palibex’

Guillermo Cagigas, director de
Sistemas, explicé junto a Carlos
Mendizabal, Key Account Executive
de CIC para Espafa y Latinoamé-
rica, la implantacién en Palibex de
una aplicacién de movilidad para
que sus franquiciados y clientes
finales reciban informacién online
y en tiempo real sobre el estado y
ubicacién de sus expediciones.

‘Gran Consumo y Trazabi- ol ik DIRECTOR DE SSTEMIAG

lidad, ejes de PBX en el SIL

a la Red de transporte

paletizado que mds crece

C/Montejo 4, Pol. Ind. Villaverde 28021 Madrid
palibex.com - 902 444 555 - info@palibex.com




CASO DE EXITO

EN FOROS LOGISTICOS Y EMPRENDIMIENTO

‘El 2012, afio en que nacid Palibex, fue en el que mds empresas de transporte cerraron
pero eso no nos desanimd. Todo lo contrario, nos dio fuerza para intentar crear empleo
y modernizar el sector’, dijo Jaime Colsa

El consejero delegado de Palibex compartié mesa con representantes de entidades publicas y privadas que trabajan para apoyar nuevos
proyectos de emprendimiento que contribuyan a la recuperacién econémica de nuestro pais.

i Ante un publico integrado por cerca de un centenar de personas, Jaime
Asociacion para o

PROGRESO Colsa animé a los asistentes a emprender y destacé la valia del equipo
0 p 4 1o DIRECCION  humano que le apoy6 a poner en marcha el proyecto y los principales hitos

conseguidos en este tiempo.

Palibex pertenece a la Asociacién para el Progreso de la Direccién (APD),
un prestigioso foro de debate y relaciones a nivel nacional que se fundé
en 1956 y se dedica a la formacién y mejora profesional de directivos de
empresa.

VIDEO
de la intervencion
en SEPCO

iciones y experi
ry diferenciarse




PRESENCIA EN

LOGISTICS

Sala Logistics Sponsored by PBX =

Las conferencias, los contactos comerciales o el reparto de revistas corporativas son
algunas de las oportunidades que ofrece Logistics

Palibex tiene presencia en‘Logis-
tics, la Plataforma de Almacenaje,
Manutencién y Logistica que se
celebra en IFEMA, una Feria que
cada aio reline mas espacio, foros
de debate y participantes.

En 2013 asistio a este encuen- : - . 1

tro sectorial para presentar las ' — JOSE ANTONIO MANGAS,
novedades de su plataforma tec- | PIRECTORDERED
nolégicay en 2014 incremento su
participacién patrocinando la‘Sala
Palibex’y ofreciendo una conferen-
cia sobre ‘Cémo franquiciar en el sec-
tor del transporte’ en un momento
en el que afloran nuevas oportuni-
dades en el mercado logistico.

Este aio repetird la experiencia en
esta Feria dados los buenos resulta-
dos cosechados.

= b

Logistics proporciona mucha informacion sobre el sector y nuevos contactos.
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MUCHO MAS

QUE UNA EMPRESA DE LOGISTICA

ANA LOBATO DIR. LEGALY RRHH

Y EDUARDO MARTINEZ, DE APROCOR

r

Palibex firma un acuerdo con Aprocor

Palibex ha llegado a un acuerdo con Aprocor para promover la insercién laboral de
personas con discapacidad intelectual. Su objetivo es seguir apoyando en el futuro a
ésta y a otras entidades que luchan por conseguir la igualdad de oportunidades.

La Fundacidn Aprocor se dedica desde el afo 1989 a mejorar la calidad de vida de
las personas con discapacidad intelectual, no sélo para lograr su integracion laboral,
también su bienestar en otros terrenos como la vivienda o la asistencia a sus familias.

Colaboracion

con RLH

Palibex colabora con la ONG Red
Logistica Humanitaria-Ayuda
Cooperacién y Desarrollo (RLH)
para impulsar conjuntamente
proyectos de transporte y logistica
al servicio de entidades dedicadas
ala cooperacién internacional y la
asistencia humanitaria.

Palibex y Red Logistica Humanitaria (RLH) pondran sus respectivos conocimientos al servicio
de la logistica y el transporte de ayuda humanitaria.
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NOS MUEVE

UN EQUIPO

PLAN DE FORMACION

Gestion de conflictos, atencion al cliente o imagen corporativa son algunos de los cursos de

Nuestra organizacion se caracteriza
por la flexibilidad laboral para la
conciliacién de las responsabili-
dades familiares con el trabajo, la
igualdad de oportunidades, la
implicacién activa en proyectos que
mejoren el entorno y la formacién
continua.

El drea de RRHH estd
lanzando distintas estra-
tegias para la promocion
y retencion de los mejores

formacion impartidos en 2015 por prestigiosos expertos del Saint Charles College. profesiona/es

Palibex ha firmado un acuerdo con
la Universidad de Cantabria para
colaborar con el ‘Master en Comer-
cio, Transportes y Comunicaciones
Internacionales’y el curso de ‘Ex-
perto Universitario en Comercio y
Transporte Internacional’. Promover
la participacion de profesionales

de Palibex como docentes en estos  José Carlos Gbmez Sal, y el conseje-
programas, acoger a estudiantes ro delegado de Palibex, Jaime Colsa.
en practicas o facilitar el acceso de

los trabajadores de la Red a estos

estudios de postgrado de recono- O For Ue Empresas
cido prestigio son algunos de los @ForoUC_EMPRESAS

) En @unican, nos encanta la colabo-
compromisos del acuerdo que racion universidad-empresayy... lo

. sabes! Gracias, @Palibex
rubricaron el rector de la UC,
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RESPONSABILIDAD
CORPORATIVA

EL RETO
DE HECTOR

Palibex colabora con Héctor de
Prado, un joven atleta segoviano de
22 afos que aspira a superar con
buena marca el Ironman de Lan-
zarote, la prueba de triatlén pionera
en nuestro pais y la que recorre
mayor distancia ya que consta de
cuatro kildémetros de natacion, 180
km. en bicicleta y otros 42 km. de
carrera.

29 de mar.

Hip Hop Life Magazine
@HipHopLifemag

Mira la liada de #Rosh333 @Palibex
con @JaviZiontifik #streetart #graffiti

U N D E RWATE R Rosh 333, considerado por el Es el sequndo mural que Palibex
publico y la critica como un artista alberga en su nave del Poligono de

RO S H 3 3 3 urbano de referencia internacional, Villaverde en linea con la RSC de la
se ha inspirado en el mundo sub- companfia y su compromiso con la
marino para decorar los muelles y promocion y defensa del street arty
playas donde tiene lugar la opera- de las nuevas tendencias artisticas.
tiva de la Red.
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PBX CON MOVEMBER

19 de dic.
LOGISTICS Madrid @LogisticsMadrid
@Palibex fue la empresa espafola que

mas dinero recaudo para
@MovemberES

COLABORACION CON OKUDA, ARTISTA DEL GRAFFITI, PARA
CONCIENCIAR SOBRE LA SALUD MASCULINA

Todos los meses de noviembre, Palibex colabora con Movember, un movi-
miento mundial para recaudar fondos y concienciar sobre la deteccion
precoz de enfermedades como el cancer de prostata. Los hombres se dejan
crecer el bigote y las mujeres les animan a lograrlo con el fin de que esta
sencilla decision estética genere conversaciones en torno a la necesidad de
cuidar la salud masculina.

Esta iniciativa solidaria, que forma parte del programa de RSC de la Red,
ha contado con la colaboracién de Okuda, prestigioso artista urbano que
realizé un graffiti inspirado en el bigote de Movember en la fachada del
almacén central de Palibex en Madrid.

VIDEO
de apoyo a
MOVEMBER

Palibex ha sido la empre-
sa espahola que mds ha
recaudado para Movem-
ber. El equipo PBX doné
6.000 euros a esta causa
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000
NOS IMPORTAN m

LAS PERSONAS

Como la mayoria de las compafias
logisticas nos preocupa innovar en
tecnologias y procesos, encontrar
modelos mas rapidos y econdmicos
y buscar soluciones mas simples
para agilizar los envios. Pero, sobre
todo, nos preocupan las personas.

El orden de importancia de los
stakeholders o distintos grupos de
interés con los que se relaciona la
empresa (clientes, proveedores,
Administracion, medios de comu-
nicacién, etc.) ha cambiado y ahora
lo mas importante de una empresa
son las personas.

El mapa de poder de las
empresas ha cambiado.
Ahora las personas
mandan

46

Con el deporte

PBX ha colaborado con de-
portes como la hipica, patroci-
nando la‘Liga Cantabra de
Saltos’ o el karate, a través del
Trofeo Palibex organizado por
Alancar Express. Asi mismo,
apoya iniciativas solidarias que
combinan deporte y solidaridad
como el‘Panda Raid; en el que
participa nuestro compafero,
Félix Lopez Gamo, de Tanden.

'Palilheq
by

Con la cultura

Hemos apoyado el Festival
‘Miradas de Mujeres; que pre-
tende reivindicar el papel de las
mujeres en el mundo del arte, la
Feria del Libro de Madrid y nues-
tra programacion cultural incluye
visitas a ferias como ARCO o a
museos como el Reina Sofia.

La familia Palibex
sigue creciendo...
Las nuevas generaciones de

Transpolsa (Salamanca)
iEnhorabuenal




claro que "Nos mueve un equipo "y que vamos a hacer

‘ Desde que se fundé Palibex, en agosto de 2012, tuvimos
lo posible para que todos formemos parte de él
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www.palibex.com

| “La EMPATIA entre los distintos actores de la cadena de
suministro es clave para que la logistica funcione”
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“La colaboracion es una actitud general que marca todas
las relaciones en la Red, tanto internas como externas”

El mayor reto que nos plantea el dia a dia no son los atascos, las calles estrechas o las limitaciones horarias. Es
conseguir que la relacion entre los distintos actores de la cadena de suministro mejore y que tengan empatia para
escucharse y ponerse en la piel del otro. Esa es la base de nuestro modelo de Red y de la relacién colaborativa que
mantenemos con nuestros franquiciados, clientes, empleados, proveedores y puntos de entrega.




CON NOSOTROS
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FELICIDADES
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PARTICIPA

Las redes sociales son una herra-
mienta de gran utilidad para que
todos los que formamos parte de
Palibex podamos escuchary ser
escuchados. Queremos conocer

la realidad diaria de los distintos
colectivos de nuestra empresa, sean
trabajadores, proveedores, franqui-
ciados o clientes, y escuchar con
atencion lo que digan para poder
seguir mejorando.

Palibex esta presente en las prin-
cipales redes sociales (Twitter, Fa-
cebook, Youtube) y tiene su propia
pagina de empresa en LinkedIn, una
red profesional que abre nuevas
posibilidades para la compafiia

a distintos niveles (colaboracion
empresarial, innovacion, reputacion,
implicacién del equipo, etc.) y sirve
de plataforma para promover inte-
resantes debates en torno al mundo
del transporte y de la logistica.

Necesitamos tu colaboracion para
que TODOS seamos embajadores de
nuestra marca. Cualquier recomen-
dacién, sugerencia, experiencia o
simple comentario sera bienvenido.

“Las redes sociales nos
permiten escuchar y ser
escuchados”



PRODUCTOS
m E H ALERTRAN
Sistema de gestian de transporte (POSTAL, COURIER, CARGA
FRACCIONADA, GRUPAJES...) gue integra todas las areas funcionales
de |a empresa con independencia de su estructura organizativa
y de los tipos de sepvicio con los que opere: recogidas (retiros),
recepeion v etiquetaje, clasificaciin y pesaje, carga, transporte de
ye larga distancia, recepcion en desting, distribucitn capilar, senvicio
4 post venta, facturacion de ventas, gestion de documentacitn,
n E’ I TI c A reembolsos, control de costes, explotacion v cuadro de mando.
, Incluye sistemas Web para la integracidn de clientes permitiéndoles

la grabacion de ordenes de recogida, envios e incidencias y la

— _ consulta de facturacion, calidad de entreqas, tracking de sus envies,
yisualizar sus PODS... interactuando con los sistemas SENDA v DIANA
para conocer fa situacitn de los envios pendientes de entréga, que

repartidor los tiéne asignados y la distancia y tiempo restante para

YCOURIER.

Sistema de optimizacion de cargas, recursos y rutas, soportado

en cartografia Google Maps, es capaz de adecuarse en tiempo real

a cualquier casuistica en recogida/reparto, 4 partir de la geo-
referenciacion de todos los servicios a realizar, Analiza desviaciones
operativas en ruta, ratios de eficiencia y simulacionss. Automatiza la
asignacion de recursos disponibles, expediciones de entrega y ordengs
de recogida.

DIANA

Sistema de integracion de la fiota de distribucion capilar para la
gestion ON-LINE y monitorizacion completa de |os servicios de
entregas y retiros mediante dispositivos GPRS y GPS. Soportada en
dispositivos PDA o telefonfa mévil. Esta totalmente integrado con
las aplicaciones Alertrin y Senda |

SEDON

Sistema de gestion documental que permite la digitatizacion de
documentos de transporte.y logistica (albaran, guia, POD, Carta de
Porte, Manifiestos...) ¥ su consulta v visualizacién tanto por los
gestores de [a empresa (Alertran-Tamesis) como por los clientes de
las companias de transporte ¥ logistica (Web GTS) Int2gra archiva
digital y archivo fisico.

TAMESIS

Sistema de gestion para operadores logisticos y almacenes gue ntegra
tedos los procesos y flujos de la actividad logistica del operadaon:
recepcion de mercancias, certificacion, mapa de almacén/ulicaciones,
preparacion de pedidos, operaciones de valor anadido, gestion de
stocks, inventarios, facturacion de servicios logisticos.. .ete.
Incorpora tecnologias RF ¢ picking voz.

ZARAGOZA (HEAD QUARTERS)
C/Bari 25, Duplicado
Plataforma Logistica PLA-ZA
@ a,é;rc-e 50197 ZARAGOZA (ESPANA)
Tel: 976 25 34 00 // Fax: 876 26 94 56
e

TECNOLOGIA ¥ SERVICIOS www.alerce.es




Soluciones de Movilidad
Transporte y Logistica

La implantacion de nuestra solucion software convierte

L ‘ultt‘e@pfm%‘gg las mas competitivas del sector =
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Adelanta tu facturacion
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Visita nuestra web www.cic.es o contacta con nosotros a través de soluciones@cic.es o0 al +34 902 269 017 T

Servicios de Consultoria IT
Asesoramiento

Puedes encontrarnos en Santander en el PCTCAN, calle Isabel Torres 3 - 39011 o en Madrid en la calle Orense 68, Planta 10 - 28020



